Die Bundesregierung ist dabei, die Rech-
te der Mieter und Kaufer von Wohnungen
gegenuber den Anbietern zu starken.
Nachdem das sogenannte Bestellerprin-
zip bei Mietimmobilien bereits durchge-
setzt ist, regelt die Politik nun auch den
Kaufermarkt neu: Ab 23.12.2020 darf
der Anteil an der Maklerprovision fur
den Kaufer nicht héher sein als fiir den
Verkaufer. Bisher konnte ein Makler auf-
teilen, wie er wollte: Die Pari-Aufteilung
mit jeweils 3 Prozent zuzuglich Mehr-
wertsteuer ist weitverbreitet, aber es gibt
eben immer noch andere Regelungen.
Zum Teil sind Kauferprovisionen von 4,76
Prozent ublich, in Berlin sieht das gangi-
ge Modell fur den Kaufer sogar 6,98 Pro-
zent vor, wahrend der Verkaufer nichts
berechnet bekommt.

Mehr Transparenz

Jaap Westermann von Rheingold Immobilien —

Ihr Ansprechpartner rund um Vermietung und Verkauf von Immobilien.

beim Immobilienkauf

durch die neu geregelte Kauferprovision

Solche Auswichse durften bald der Ver-
gangenheit angehoren. Allzu groB war bis-
lang die Versuchung fur den Makler, sich
das Geld einfach vom Kaufer zu holen und
dem Verkaufer seine Leistung ,kostenlos”
anzubieten. Dass fir den Makler so kein
Leistungsanreiz entstehen kann, haben so-
wohl Kaufer als auch Verkaufer schmerzlich
zu spuren bekommen - sicher ein Grund
fur den zweifelhaften Ruf der Branche.

Jaap Westermann von Rheingold Immo-
bilien hat eine klare Meinung zu der Neure-
gelung: ,Ich freue mich! Durch die bereits
verabschiedete Anderung bei Mietobjekten
stellen sich Eigentumer nun ganz neue
Fragen: Wie viel Dienstleistung mochte ich
haben? Was bin ich bereit, dafur auszuge-
ben? Sie wagen ab zwischen engagierten
Maklern mit Uberzeugendem Vermark-
tungskonzept und solchen, die billig anbie-
ten, aber auch nur ein Minimum an Leis-
tung erbringen. Die Entscheidung bleibt
frei, wird aber transparent. Dem Markt wird
das guttun.”

Wer bei uns in Siilz und Klettenberg eine
Immobilie sucht, erkennt Unterschiede
zwischen Maklern etwa an der Qualitat
der Exposés, der Prasentation des Ob-

jektes und der Organisation der Besichti-
gungstermine. ,Viele Qualitatsunterschie-
de fallen aber nicht auf den ersten Blick
auf”, erganzt Westermann, ,denn wichtige
Makleraufgaben laufen im Hintergrund ab:
Unterlagen bei den Behorden besorgen,
Absichern des Eigentlimers gegen Dieb-
stahl, Bonitats- und Liquiditatsprifung der
Kauferseite.“ Auch der Einsatz von Technik
und verlasslichen Prozessen, gepaart mit
dem richtigen Einsatz von personlichem
Kontakt, mache einen Unterschied in der
Dienstleistungsqualitat. Mit der richtigen I'T

schlieBt man menschliche Fehler aus und
hat mehr Zeit fir wirklich Interessierte.

Der von attraktiven Altbauten mit hohem
Wohnwert gepragte Immobilienbestand in
Silz und Klettenberg wird wohl weiter be-
gehrt bleiben. An der Knappheit im Markt
wird sich von daher nichts andern, aber
das Markigeschehen wird voraussichtlich
an Qualitat gewinnen. M
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